SALES ENGINEER/ COMERCIAL-TECNICO DE VENTAS

ANTARES INSTRUMENTACION busca un nuevo miembro para impulsar su cartera
actual de equipos cientificos en el mercado.

Descripcion del trabajo

La persona que se necesita debe tener una formacién cientifica en Fisica / Optica u
otros campos relacionados. Ella / él administrard activamente las cuentas de mercado
cientificas de la compania y abrird otras nuevas.

Las responsabilidades que incluye este puesto serian:

Perfil:

Prospeccién de nuevos clientes, asi como seguimiento de la cartera actual,
con el fin de atender sus necesidades y solicitudes.

Configuracién de presupuestos técnico - econédmicos y seguimiento de los
mismos.

Tramitaciéon pedidos cliente, facturacion, seguimiento y realizacién de la
documentacion de entrega.

Responsable de la instalacion y formacién a los clientes de los equipos
suministrados

Relacidon con los proveedores, preparacion de pedidos, previsiones de venta
y cursos de formacion.

Asegurar el cumplimiento del objetivo anual de volumenes, facturacién y
margenes.

Actualizacién de la pagina web de la compaiiia con la inclusién de noticias,
eventos etc.

Formacién: Ingenieria/Grado en Fisica, Quimica o afin, a ser posible con
Master en Fotdnica, pero no se descartaran otras candidaturas o
formaciones.

Imprescindible dominio del inglés, se valoraran otros idiomas.

Permiso de conducir.

Movilidad geografica.

Orientacion al cliente y perfil técnico-comercial.

Las personas interesadas deben enviar CV a info@antaresinstrumentacion.com

Cualquier duda también pueden llamar a los teléfonos: 644318334 & 644924017
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